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Profilo e necessita

L'Istituto Aeronautico Valerio Tacchini opera nel campo dell'istruzione dal
1970. L'esperienza maturata in questi decenni gli permette di affrontare oggi,
nella migliore maniera, l'istruzione di centinaia di ragazzi ogni anno.

I'Istituto Tecnico Aeronautico ogni anno forma periti aeronautici con la
possibilita di diventare piloti grazie alla convenzione con I'AVIOMAR -
Aeroporto dell'URBE;

La necessita della scuola relativamente al reclutamento & primariamente quella
a partire da un restyling del sito, di sviluppare i contatti, le richieste di
informazioni, in funzione di valorizzare la didattica e conseguire un maggior
numero di iscrizioni, che negli ultimi 3 anni appare in costante flessione.

Il lavoro di riorganizzazione dell’informazione e di sviluppo dei contatti e
fatto adattando il Pacchetto INBOUND: RACCOGLI PIU’ CONTATTI, preceduto
da: (a) aggiornamento form, (b) indicizzazione e riposizionamento SEO sito.

PUNTI ASSEGNATI PRINCIPALI ARGOMENTI DELLA STRATEGIA
Punti totali: 480 Ottimizzazione Sito

Punti mensili: 40 Analisi Posizionamento & Sviluppo SEO

Punti settimanali: 10 Points Pay-per-Click e integrazione Social Network
Durata intervento: 12 mesi Ottimizzazione Funnel di Vendita

Formazione Personale Addetto Segreteria
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Piano annuale delle attivita

Istituto Tecnico Aeronautico Valerio Tacchini - Monterotondo (RM)

resource allocation: resource allocation: resource allocation: resource allocation:

20% 30% 30% 20%

Totale Punti: Totale Punti: Totale Punti: Totale Punti :

ONORARIO & PAGAMENTI

Costo di Attivazione: nessuno
Costo Mensile: 720 €
Durata del Contratto: 12 mesi

EAS srl — Inbound Marketing per il Reclutamento studenti




PROPOSTA DI PAGAMENTO A RISULTATO

Costo di Attivazione: 1.820 €
Costo Mensile, per ogni:

> Lead/Contatto: 22 €

» Appuntamento svolto: 75
> lIscrizione effettuata: 320 €

Cio significa che EAS srl, a partire dai miglioramenti effettuati per la produzione dei
contatti e del funnel di vendita ha fiducia di sviluppare - insieme al cliente - nell’arco
dei 12 mesi di attivazione del contatto almeno:

» 200 Lead
» 50 Appuntamenti di vendita
» 24 Iscrizioni

FONORO)
w R

L’onorario pattuito in base ai risultati raggiunti sara fatturato mensilmente.

Firenze, 12 giugno 2018
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